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Das Add-On fir die Verkaufsiubersicht mit SAP

Geringe Auftrags-Durchlaufzeiten, ein hoher Servicegrad, sowie die Méglichkeit,
zeitnah und aktuell Auskunft Gber den Status der Vorgéinge geben zu kénnen,
helfen dabei die Kundenzufriedenheit zu erhéhen. Der Verkaufsmonitor ist hierfir
ein hervorragendes Werkzeug. lhre Vertriebsmitarbeiter kénnen schnell reagieren
und die Durchlaufzeit entlang der Belegkette verkiirzen, wenn sie auf einen Blick
jeden unvollsténdigen Auftrag, jede gesperrte oder riickstdndige Position und jede
offene Faktura auf einen Blick sehen.

Die Anwendung

Der Verkaufsmonitor dient der umfangreichen Selektion und Nachverfolgung aller
offenen Vorgénge wie Angebote, Auftrége, Lieferungen und Fakturen.

Die ausgewdhlten Belege werden fir den Bearbeiter ibersichtlich und flexibel
anpassbar dargestellt. Es ist méglich in verschiedene Ansichten zu wechseln. Zur
Auswahl stehen dabei unter anderem der Belegfluss und die Transaktionen zur
Anzeige und Pflege. Auch eine ausfihrlichere Selektion von Lieferungen zum
Auftrag, Belegpositionen und Kundendaten ist von dieser Ebene aus méglich. Aus
der Ubersicht der Einzelpositionen kénnen Sie zur Anzeige preisfindungsrelevanter
Informationen wechseln.

lhr messbarer Erfolg

v/ Weniger Aufwand bei der
Uberwachung aller offenen
Vorgange fir Vertrieb und
Controlling durch eine
zentrale Transaktion

v Selektion Uber alle Arten von
Belegen

v’ Kritische Félle werden
systematisch gefunden

v/ Die Qualitétssicherung wird
gewdhrleistet

v/ Die Durchlaufzeiten werden
verkirzt

v~ Steigert die Produktivitét
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Comgroup: Monitoring offener Vertriebsprozesse
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Der Verkaufsmonitor dient der umfangreichen Selektion und
Nachverfolgung aller offenen Vorgénge.

Eine hohere Produktivitét ergibt sich mit:

P die gezielte Analyse des Status von Belegen und Prozessen

P ein schnelles Auffinden von gesperrten, fehlerhaften und
unvollsténdigen Belegen

P die stetige Information des Vertriebsmitarbeiters tber alle
offenen Vorgénge

P die Moglichkeit, negative Entwicklungen frihzeitig zu
erkennen und entsprechende Gegenmaf3nahmen zu
ergreifen
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Add-On Standards

Der Verkaufsmonitor ist ein klassisches Add-On das entweder
in bereits bestehende R/3-Installationen integriert werden
kann bzw. im Zuge einer Neuinstallation implementiert wird.
Die Add-Ons sind auf dem Release-Stand ECC 6.0. Durch
die Programmierung dieses Tools sind selbstversténdlich alle
Anpassungs- und Sortierfunktionalitéten der Standardsoftware
vorhanden. Die Ausgabe oder das Exportieren in Tabellen-
kalkulationsprogramme und die Releasefdhigkeit ist gewdhr-
leistet.
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